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RE100トップ企業が注目する
コーポレートPPA

企業自らが再エネにコミットする新たな調達手法

みんな電力（株式会社UPDATER）
専務取締役 三宅成也
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世界での再エネの自立的拡大（FITによらないコーポレートPPA手法）

2

企業が再エネ電源と長期契約（PPA）を結んで再エネを調達する動きが加速

2

“Corporate Clean Energy Buying Surged to New Record in 2018”, Bloomberg NEF, January 28, 2019
https://about.bnef.com/blog/corporate-clean-energy-buying-surged-new-record-2018/

企業による再エネ電力の直接購入
「コーポレートPPA」契約容量が急増
（2018年に世界で累積32GW）

再エネ調達
拡大

再エネ
低コスト化

化石電源
先高感

RE100企業
などのニーズ

グリッドパリ
ティに到達

炭素税、CO2
クレジット

世界のコーポレートPPA（オフサイト型）の導入容量推移

“効率性向上により、再生可能エネルギープラントの稼働時
間が増大、コストが低下したことで、電力の卸売価格や従
来電源に対する再生可能エネルギーのコスト競争力が高ま
りました。その結果、卸売市場の激しい価格変動に対する
ヘッジとして、企業が固定価格のクリーンエネルギー長期
購入契約を結ぶ、という方法が広まりました。”

Bloomberg 記事より抜粋

https://about.bnef.com/blog/corporate-clean-energy-buying-surged-new-record-2018/
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国内でのコーポレートPPA事例：花王 本社ビル

3

2040年カーボンゼロ実現を掲げる花王は、追加性の観点からコーポレートPPAを採用
3
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みんな電力が手掛けるコーポレートPPAの事例

44
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RE100はC-PPAを推奨

5

2019
PPAs

2015
PPAs

3.3%

2Ї%

Sourcing method
Renewable electricity share TWh 

(2019)

# 
members 

(2019)2015 2016 2017 2018 2019 

Unbundled EAC 
purchase 60% 40% 46% 43% 42% 50 131

Contract with 
suppliers 35% 41% 35% 31% 30% 35.5 149

 PPAs 3.3% 13% 16% 19% 26% 31 76

Self-generation <1% 3% 1% 4% 2.5% 3 151

Purchase from 
on-site installations 
owned by a supplier 

<1% <1% <1% 2% <1% 0.8 19

vv

Impactful  
sourcing strategies

Most members (70%) use a mix of sourcing 
options and continue to adapt their 
renewable electricity strategies to increase 
the proportion of clean energy on the grid.

Unbundled Energy Attribute Certificates 
(EACs) remain the main sourcing method, 
representing around half of the total 
renewable electricity consumption. A 
company purchases renewable EACs 
separately, “unbundled” from its electricity. 
Examples of certificate systems include 
Guarantees of Origin (GOs) and Renewable 
Energy Certificates (RECs).

Roughly a third of members buy over 75% 
of their renewable electricity use through 
unbundled EACs. Contracts with suppliers 
represent a third of total renewables 
consumption. 

RE100 members continue to turn their 
renewable electricity sourcing strategies 
towards approaches which have the highest 

direct impact on grid decarbonisation. 
PPAs saw another record-breaking year, 
accounting for 26% of renewable power 
sourced by our members (up from 19% last 
year). 

Self-generation is common, with 58% of 
members producing renewable electricity 
for their own consumption. However, this 
represents only 3% of the total electricity 
sourced and this percentage has not  
grown for many years. Most 
self-generation consists of on-site  
solar panels, which are too small to  
cover office or factory consumption.

When asked about their long-term  
strategy, 40% of respondents8 plan to  
sign PPAs and another 40% want to 
increase self-generation, in particular  
on-site solar panels. Around a third want 
to purchase unbundled EACs to reach  
their RE100 target. 

We recommend members source more 
directly, through on-site generation 
or long-term agreements9 when 
possible. The rise of PPAs indicates that 
members want more effective, impactful 
procurement methods to reach 100% 
renewable electricity, which are likely to 
bring new renewables onto the grid and 
reduce costs.

Evolution of sourcing methods used by RE100 members 

a record share of 
renewable power 
was sourced by 
our members 
through PPAs

26%

Our members are shifting markets away from fossil fuels 
and accelerating the clean energy transition.

Growing renewable power: companies seizing leadership opportunities 11|
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証書（Unbundle）の活用率は
未だ42％と高い

コーポレートPPAの活用が増加し
ている

RE100は、よりダイレクトな調達方法であるオンサイト発電やC-PPAを推奨
（新しい再エネを増加させ、コストを下げるもの）

証書

再エネ
メニュー
コーポレート
PPA

自家消費

RE100 Annual Report 2020
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日本での再エネ調達の選択肢

6

再エネ電源自給 直接供給契約
（PPA）

グリーン電力
メニュー

電力と分離した
証書の購入

直
接
契
約

再エネ100％プラン
J-Credit

グリーン電力証書
（非化石証書）

自前でパネル投資
PPA（第三者保有）

電力小売会社
再エネメニュー

コーポレートPPA

直接的 間接的



Strictly Confidential 本資料は営業提案を目的にみんな電力が作成したものですが、その正確性及び完全性に関し責任を負うものでは

ありません。また本資料の権利はみんな電力に属し、無断で複製または転送などを行わないようお願い致します。

再エネ電力の選択肢

再エネ電力の導入方法は複数あり、それぞれの企業の目的に応じて選択する。

7

再エネ活用へのコミットメント

再エネ電力に
切り替えたい

自ら再エネ
拡大に貢献したい

高低

目的

選択肢
再エネ電力メニュー切替
非化石証書購入

自家消費
コーポレートPPA
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企業にとってのコーポレートPPAのメリット

脱炭素経営をめざす企業にとって、C-PPAを活用することで、追加性のある再エネを確
保できることに加え、経営のリスクヘッジも可能。

8

追加性あり 再エネ長期確保 価格固定

再エネ増やすことに貢献する
「追加性」の主張が可能

長期的に自社企業に必要な
再エネ価値を確保できる

資源価格・電力卸市場価格
に影響を受けない
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１．追加性がある

追加性とは電力購入や発電所投資によって新しい再エネが生まれることを言う。

9

1. 自然エネルギーの発電設備を建設（あるいは建設プロジェクトに参画）して、
発電した電力を利用する。

2. 運転を開始してからさほど時間が経過していない自然エネルギーの発電設備を
対象に電力・証書を購入して、発電設備の投資回収を支援し、次の建設プロジ
ェクトの開発を促進する。

3. 運転中の自然エネルギーの発電設備から電力・証書を購入することで、その発
電設備が運転を継続できるように支援する。

CO2排出量を削減する点では、上記の1 が最も効果的である。自家発電設備の建
設や新規の発電設備を対象にしたコーポレート PPAが当てはまる。

自然エネルギー財団「企業・自治体向け電力調達ガイドブック」より抜粋
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２．電力価格上昇のヘッジ

欧州ではガス価格の高騰により電気代も上昇しているが、燃料コストが掛からない再エネ
のPPAは影響を受けないというメリットが有る。

10
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コーポレートPPAと再エネメニューの違い

11

再エネメニュー コーポレートPPA

PPAは発電事業者との間で長期固定価格の契約締結を行うものであり
これにより新規電源開発が行われるため追加性の主張が可能

随時契約更新（1年など） 10～20年（長期）契約期間

変動
（燃料調整、市場価格等） 長期固定価格

原則なし
（証書トラッキングのみ） あり電源指定

できない
（実質再エネ場合）

できる
（プロジェクトが特定される）

追加性
主張

小売事業者 発電事業者※契約先

※不足分供給と託送のため小売事業者との契約も必要
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2つのPPAのスキーム：日本でもPPAは可能？

12

InnovatIon In Power Purchase agreement structures     14 

Introduction 
this chapter recaps some of the discussion from the 
previous Corporate Renewable Power Purchase 
Agreements: Scaling up globally report regarding 
common structures used for corporate PPas. It then 
goes into greater detail on some of the main features 
and approaches to risk allocation, with a view to 
identifying some common issues or challenges across 
GLƬHUHQW�VWUXFWXUHV�DQG�PDUNHWV��7KHVH�DUH�WKH�EDVLV�IRU�
investigating innovation in chapter 3.

sleeved or physical structure
Where a direct connection to the generation asset is not 
available, but the asset is on the same grid network as the 
FRPSDQ\oV�RƬWDNH�SRLQW��WKH�FRUSRUDWH�EX\HU�FDQ�HQWHU�
into the PPa and appoint a licensed utility or electricity 
supplier to physically deliver power on its behalf. the 
action of transferring the electricity through the utility 
is known as sleeving in many markets because the 
electricity is sleeved by the utility or electricity supplier 
from the generation asset to the buyer. In north america, 
the delivery of power is more commonly referred to as 
transmission or distribution service. 

overvIew oF the maIn PPa structures used today

Common structures
6\QWKHWLF��YLUWXDO�RU�ƮQDQFLDO�VWUXFWXUH
a virtual approach replaces the physical PPa model with a 
ƮQDQFLDO�VWUXFWXUH�WKDW�FUHDWHV�D�VLPLODU�HFRQRPLF�HƬHFW�
as a physical PPa for both parties, without sleeving or 
WUDQVPLVVLRQ�IHHV��9LUWXDO�33$V�DUH�PRUH�ưH[LEOH�LQ�WKHLU�
VWUXFWXUH�s�GHYHORSHUV�DQG�WKH�RƬWDNHU�GR�QRW�KDYH�WR�EH�
connected to the same network provider. virtual PPas 
are most common in a range of liberalized power markets 
such as the united states. this structure is also adopted in 
many other new corporate PPa markets around the world. 
It is used to build plants where the renewable resource 
is strongest but where the corporate buyer is unable to 
procure power wholesale or wants to avoid a sleeving fee.

Figure 3:
synthetic PPa structure  
�H[DPSOH�ZLWK�UHQHZDEOH�FHUWLƮFDWHV�

Developer

Buyer

Local utility
to Buyer

Power

Price
payable to
developer

Power

Certi!cates

PPA price incl. certi!cate price minus price
payable to developer

Price paid
by buyer

Figure 4:
sleeved PPa structure  
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Buyer

Utility

Power +
certi!cates Power +
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Sleeving
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仮想的PPA
Synthetic/Virtual PPA

直接的PPA
Sleeved/Direct PPA

地域の電力会社を通して電力を購入する。併せ
て発電事業者と取り決めたPPA価格と卸市場価
格との差額を差金決済取引により事後精算する
ことで擬似的にPPAを行う方法。

発電事業者からの電力を需要家に届けるサービ
ス事業者（託送、バランシング）を利用。受け
取った電力量に応じてPPA価格を発電事業者に
直接支払う方法。

日本でも実現可能。ただし、需要家の買った電
気は「再エネ」でなくあくまで証書によるもの。

小売事業者がBRPの役割を持ったサービスを提
供できれば日本でも実現は可能。より直接的な
再エネ購入といえる。

概要

実現性

スキーム
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再エネアグリゲーター ENECTパワープール

13

ENECT
パワープール

国内最大規模の
再エネアグリゲーター

FIT

FIP
非FIT PPA

卒FIT

調整電源

送配電事業者

電力卸売市場

小売事業者

BG計画値提出
インバランス精算
調整力提供（GC後）

需要とつなげて
FIT電気の価値化

インバランス負担低減
PPAアレンジ

Blockchain P2P

スポット 時間前 調整力

非FIT再エネ
価値化

調整力買取
市場連動による
収益最大化

再エネ電力供給

再エネ100％供給／
コーポレート
PPAアレンジ

子
BG

BG貸し／
融通／取次

デマンド
レスポンス

発電予測技術
センサリング

一般需要家

RE企業

工場等

非化石
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電源を特定して電力購入が出来るトラッキングシステム Enection 2.0

14

需要家ごとに希望電源からどれだけ供給されたか30分単位で可視化（特許3件取得）
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コーポレートPPAスキーム

15

需給を調整する小売事業者のアレンジにより、需要家を買い手とした長期買取契約
（PPA）のスキーム構築が可能となる

15

小売事業者
（需給調整・託送）

電力買取料金（PPA）

発電した電気を定額単価で全量引き取る長期契約
（例：10円/kWh＠20年）

余った電気は売却足りない電力は
プールにつながる

他の再エネ電源から補給 電力卸売市場
（JEPX）

余剰売却益

託送・インバランス
不足電力補給費

非化石証書※
※今後は非FITも対象となり、環境価値を表示するために必要。
ただし、相対取引のため証書価格は0円として環境プレミアムとしてPPAに含めて良い。



Strictly Confidential 本資料は営業提案を目的にみんな電力が作成したものですが、その正確性及び完全性に関し責任を負うものでは

ありません。また本資料の権利はみんな電力に属し、無断で複製または転送などを行わないようお願い致します。

新しい電源を作るためのPPA事業スキーム

16

PPAを裏付けに発電所を所有するSPCにファイナンスを行う事業スキームを構築し、発
電所の建設、長期運営を行う。

16

発電事業者
（SPC） 需要家

自治体？
環境省

アグリゲーター
／小売事業者
（需給調整）

金融機関

電源開発
運営会社

プロファイ融資

EPC、O&M

補助金

出資

PPA（長期契約）

電力供給
所有・運営

FIP

プレミアム


